
コロナに負けるな！

アプリで繋がる連合で力を合わせ、
この難局を乗り切ろう
連合で利用する店舗アプリ企画のご提案



アフターコロナにおいて取り組むべきこと 1

今後取り組むべきことは【来店者の回復】です。

新型コロナの影響で様々なお店が大変な苦境に立っています。
突然の急激な消費の減退により各店が休業。
その後も続く時短営業。そしてテイクアウトなど新たな取り組みも負担に。
一度落ちてしまった客足は簡単には戻ってきてくれません。

新規来店を獲得するには広告が中心となり、それにはお金がかかります。
さらに新たなお客を獲得し続けるには広告費を払い続けなければなりません。
では、このアフターコロナでどのような集客が有効でしょうか。

リピーター獲得は長期的に商売を行う上で最も大切なポイントとなります。

それは【リピーターの獲得】です。



お店のアプリの活用と、その難しさ 2
このスマホ時代に最も有効なリピーター獲得の手法は

間違いなく【お店のアプリ】です。

• 大手企業のほとんどが導入し、顧客囲い込みに活用
• 小さなお店もアプリを持つことが可能

大手のような効果を出すためには
多くの人のダウンロードが必要となる

ただし…

では、ダウンロードを増やすにはどうすれば良いのか？



お店が連合を組む事で多くの効果が期待できます 3

その後リピーターとして活用いただけることは間違いありません。

他媒体と違い、情報はお客様の手元のスマホに直接届くので非常に有効です！

• 小さなお店で連合を組み、各店共通のアプリを運用
より多くのダウンロードにつなげる

• アプリを介してお店を跨いだ
様々なアプローチをお客様へ行う

一つのメディア媒体として確立！
ダウンロード数が増えれば



連合で可能となる活用方法の例 4
全店共通クーポンの配布
連合内のどの店舗でも使える
ワンドリンクサービスクーポン等

お知らせの通知
新商品発売PRのために
個々のお店がお知らせを配信等

来店スタンプ
連合のどのお店でも取得可能な
来店スタンプを貯めると景品がもらえる

再来店でスタンプ２倍
連合内のどの店でも14日以内に再来店で
来店スタンプを２倍プレゼント等

連合店スタンプラリー
期間限定のスタンプラリー
全店制覇で豪華景品プレゼント

連合ポイント
連合全店共通で使える連合ポイントの配布

1,000円ごとに10ポイントでアプリに貯まり、
1ポイント1円として使用可能！

ポイントを与えたお店はその分のお金を事務局
に支払い、ポイント分値引きしたお店は事務局
からその分をもらうことで精算。

… などの様々な活用が可能となります！

( 例 )



アプリでお客様をシェア 5

1. １店舗ではないためにお客様が飽きない
2. 別のお店のお客様を新たに取り込むことが可能

連合でアプリを使用すると、以下のようなメリットが生まれます。

これらを連合内のみで展開できることで…

【独自のショッピングモール】ができる

アプリというプラットフォーム上に



お店が復活・繁栄するために 6
アプリユーザーは特別なお客様です。
その特別な客様を連合でシェアし、手厚くサービスすることで一層の上お得意様となり、
リピーターへと繋がっていきます。
小さなお店がもたもたしている間に、
大手ショップは独自アプリでどんどんお客の囲い込みを進めています。

自治体様、商工会議所様、各種組合様、銀行や金庫の皆様など、
様々な事業所のバックアップを行っている方々よりお力を貸せていただき

そこで 皆様の力をお貸しください！

お店がコロナ以前よりさらに繁栄するよう
ぜひともご支援いただきたくご提案いたします。



ご支援の案 7
アプリ自体を公的な企画に
費用および事務作業負担ではなく、アプリを公的な企画としていただくご支援
例：「○○商工会議所公式飲食店アプリ」「駅前商店街組合公式アプリ」など

初期費用・利用料のご支援
導入時にかかる初期費用および各店舗の半年間のシステム利用料をご支援

情報配信のご支援
１年間、情報配信に関する事務作業をご支援

来店スタンプ、スタンプラリーの景品などをご支援
来店スタンプやスタンプラリーの企画および景品をご支援

案１

案２

案３

案４



各店舗の費用 8

登録初期費用

33,000 円

１アプリに対して１回

各店舗の
システム利用料

月額16,500 円

別途、代表店などによるアプリ配信会社の登録が必要となります。

・ Apple ＄99 / 年 ・ Google ＄20 (初回のみ)

※１事業者での契約の場合は１店舗目、月額22,000円(税別20,000円)

（税別30,000円）
（税別15,000円）

２店舗目以降＋11,000円(税別10,000円)



お問合せ
株式会社エストマゴ
TEL 0258-24-7565 Mail estomago@tt.xbs.jp
https://1000kyaku.com/
担当 高橋亨
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